
Na qualidade de corretora de seguros, o papel da MRF Brasil é o de obter, junto a 
seguradoras, coberturas securitárias para nossos clientes. Para tanto, somos remunerados 
de diferentes formas, incluindo comissões e remunerações pagas por seguradoras e 
remunerações pagas por clientes. A MRF Brasil pode ser remunerada de uma única forma 
ou através de uma combinação das seguintes modalidades de remuneração:

Comissões de corretagem
A comissão de corretagem é paga à MRF Brasil pela seguradora como um percentual do 
prêmio pago pelo segurado por cada apólice emitida. O valor da comissão pode variar 
dependendo de diversos fatores, incluindo o tipo de produto de seguro adquirido e a 
seguradora selecionada pelo cliente. A taxa das comissões pode variar de uma transação 
para outra.

POLÍTICA DE  
COMERCIALIZAÇÃO

COM VOCÊ QUANDO  
   VOCÊ MAIS PRECISA

NOSSA REMUNERAÇÃO

NOSSOS ACORDOS CONTRATUAIS 
COM SEGURADORAS

A MRF Brasil é autorizada pela Susep para intermediar 
seguros com várias seguradoras do pais, porém não 
possuímos contrato de exclusividade com nenhuma 
seguradora, sendo nosso objetivo viabilizar soluções e 
serviços de forma a atender as expectativas e soluções de 
cada cliente.

A MRF Brasil não mantem participação, direta ou indireta 
igual ou superior a 10% nos direitos de voto ou capital ou que 
detenha em um ente supervisionado.

Não existe nenhuma obrigação contratual da MRF Brasil 
para atuar com intermediário de produtos, de capitalização 
ou de previdência complementar aberta com exclusividade 
para um ou mais entes supervisionados.  

Remuneração paga pelos clientes
Alguns clientes podem concordar em efetuar um pagamento em adição ou em substituição à comissão 
de corretagem recebida pela MRF Brasil das seguradoras. Essa remuneração pode ser recebida, inteira ou 
parcialmente, considerando o crédito de comissões de corretagem devido à MRF Brasil em relação a certas 
colocações.

Comissões contingentes
Algumas seguradoras concordam em pagar comissões contingentes à MRF Brasil quando atingimos certas 
metas para apólices de seguros colocadas junto a essas seguradoras durante um ano ou outro período de 
tempo específico. Essas metas podem incluir volume de prêmio, rentabilidade, retenção e/ou metas de 
crescimento. O montante total de comissão contingente pode variar de acordo com fatores relacionados à 
carteira total de clientes durante determinado ano ou período. Dessa forma, o valor de comissão contingente 
referente a uma apólice especifica geralmente não será conhecido no momento da colocação desta apólice.

Para mais informações relacionadas às fontes de remuneração da MRF Brasil ou aos acordos celebrados com 
as seguradoras, assim como à nossa Política de Transparência, por favor, clique em fale conosco.

Atuamos como intermediário 
para as seguradoras:

•	Porto Seguro Seguradora S/A 

•	Tokio Marine Seguradora S/A 

•	Invest Seguradora S/A

•	Sura Seguros

•	Sompo Seguros 

•	Essor Seguros

•	MBM Seguradora 

•	Metlife Brasil Seguros S/A

•	Liberty Seguradora S/A

•	Mapfre Seguros S/A

•	Junto Seguros S/A

•	Potencial Seguradora S/A

•	Argo Seguros

•	Suhai Seguros S/A

•	Zurich Seguros

•	Sul América Seguros

•	Allianz Seguros

•	Bradesco Seguros 

•	Berkley Seguros

https://mrfbrasil.com.br/contato/
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